Thema: Ziele der Preispolitik

Was versteht man unter dem Pay-what-you-Ansatz?

Pay-What-You-Want ist ein Ansatz, welcher dem Kunden die Entscheidung
Uberlasst, welchen Preis er flir eine Leistung bezahlt. Der Kunde bestimmt nach
seinem Empfinden ein angemessenes Preis-Leistungs-Verhaltnis.

Welche Ziele werden in Bezug auf die Ziele der Preispolitik
differenziert betrachtet? Nennen und erlautern Sie diese.

(1) Betriebsgerichtete Ziele: Anpassung des Absatzes an den Lagerbestand
(2) Marktgerichtete Ziele: Steigerung des Absatzes und des Gewinns

(3) Finanzwirtschaftliche Ziele: Erhéhung der Liquiditat, Erhaltung der realen
Substanz (Vermeidung von Scheingewinnen)

Skizzieren Sie den Normalfall der Preis-Absatz-Funktion in Bezug auf
die Marktreaktionsfunktion als Aufgabe der Marktforschung.
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Nennen Sie drei ausgewahlte Entscheidungen der Preispolitik.

(1) Festlegung des Einzelpreises
(2) Die zeitpunktbezogene Preisstruktur
(3) Die zeitraumbezogene Preisstruktur

Nennen Sie die drei Voraussetzungen der marginalanalytischen
Preisbestimmung, damit sich der optimale Preis mit Hilfe der
Differenzialrechnung bestimmen lasst.

(1) Die Preisabsatzfunktion
(2) Die Zielsetzung
(3) Die Kostenfunktion



